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Jaký byl rok 2006?



• Exportní aktivity

• IVD v ČR

• Výsledek v SR

• Akvizice BCI

• UniCel Concept



Co připravujeme?



• Nová exportní teritoria

• Uvedení na trh nové
platformy automatizace

• Pokračování v UniCel
Conceptu

• Nový kombinovaný 
systém

• Inovace v hematologii



Co ovlivňuje naši 
obchodní strategii?



Potřeby zákazníka:

• Ekonomika provozu 
laboratoří

• Kvalita výsledků

Vnější faktory

• Integrace do evropských 
struktur



Trendy?



• Zvyšování efektivity

• Zvyšování kvality

• Konsolidace 
laboratorních provozů

• Nové techologie

• Informační systémy  
orientované na diagnozu
a sledování kvalitativních 
parametrů

• Prohlubování mezinárodní
integrace – jak u 
výrobců diagnostiky tak 
i u poskytovatelů
zdravotní péče



Čeho chceme 
dosáhnout?



Vize

Nadále zvyšovat podíl 
společností Beckman
Coulter a IOT na trhu.

Výrazněji se profilovat 
v oblasti automatizace 
laboratorních provozů.

V oblasti manuálních 
imunodiagnostických
souprav udržet vedoucí
pozici a  být zdrojem pro 
jejich aplikaci na 
automatizované systémy 
ACCESS a DxI.



Mise

Být společností přispívající
k dalšímu zvyšování úrovně
zdravotnictví v ČR a SR

Budovat a udržovat vysokou 
úrovneň partnerských 
vztahů, především v oblasti 
poskytování podpory 
zákazníkovi.

Nadále zvyšovat export 
našich výrobků a tím 
přispívat nejen k růstu 
společnosti BCI ale také k 
růstu české ekonomiky.



Jsme připraveni odpovědět 
na vaše dotazy.



Komunikace je nástroj k porozumění.Komunikace je nástroj k porozumění.


